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КОМФОРТ
В ВАШИХ РУКАХ
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Это ведущий мировой производитель и
поставщик инновационного
отопительного и водонагревательного
оборудования и услуг. 

Мы заботимся о благосостоянии наших
клиентов, предлагая эффективные и
надежные жидкостные решения и
качественные услуги. 

Мы заботимся о сохранении
окружающей среды, развивая
высокоэффективные технологии.
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Главный офис
Апельдорн, Нидерланды

Заводы

Компания BDR Thermea по
всему миру
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Главный офис
Apeldoorn 
(Голландия)

Экспортные страны

Расположение в мире
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настенные котлы

напольные котлы

возобновляемые
источники

микро
когенерационные
установки

водонагреватели

радиаторы, горелки, 
и др.

аксессуары и запчасти
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Основные факты о группе:

3-е место в Европе по производству отопительного оборудования

Годовой оборот около 1,800 миллионов евро (2008)

Свыше 6,300 рабочих мест (2008)

Заводы по производству и торговые компании по всей Европе
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BDR Thermea и КОНКУРЕНТЫ
в Европе (объемы продаж 2009, млн. евро):

(*) - по данным компании Consult GB
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По данным BRG CONSULT Май 2010 
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BDR Thermea и КОНКУРЕНТЫ
в Европе (количество котлов в 2009 г.):
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Производственные
площади –
100.000 м2

БАЗОВАЯ ГАММА
ПРОДУКЦИИ

• Настенные котлы

• Напольные котлы

• Водонагреватели

• Индивидуальные
тепловые пункты

• Водо-водяные
теплообменники

Торговая марка

Основной завод расположен
в г. Бассано дель Граппа, Италия
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BAXI S.p.A. (Италия) - 1925 – 2007
80-летняя история развития

• 1925 - 1950: кухонная
посуда, стальные
радиаторы и ванны.

• 1950 - 1965: газовые
плиты, санитарное
оборудование.

• 1965 - 1977: 
Электрические
водонагреватели
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BAXI S.p.A. (Италия) - 1925 – 2007
80-летняя история развития

• 1977: Вхождение в компанию
"Zanussi“

• 1977 - 1984: газовые котлы,
стальные радиаторы, 
водонагреватели, ванны

• 1984: Завод переходит к
компании "Ocean Idroclima
spa".

• 1999: Вхождение в холдинг BAXI
Group LTD
Продукция: газовые котлы и
электрические водонагреватели

• 2009: Вхождение в холдинг
“BDR Thermea".
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более чем в 70 странах по всему миру
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Объем производства в год :
• 550.000 Газовые настенные котлы
• 15.000 Газовые напольные котлы
• 210.000 Электрические водонагреватели

• Общий оборот: свыше 240 миллионов Евро
• Доля экспорта - 75%
• Экспорт в 50 стран
• К концу 2008 года произведено около 6 миллионов
настенных котлов (начиная с 1978 года)

• Дневная мощность завода: до 4.000 котлов в 2 смены
• 13 линий сборки
• Каждые 3 минуты производится один котел на линию

Baxi S.p.A (Италия)  в цифрах
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на российском рынке

 Газовые настенные атмосферные котлы мощностью от 14 
до 32 кВт

 Стальные эмалированные бойлеры и бойлеры из
нержавеющей стали емкостью от 80 до 3000 литров

 Газовые настенные и напольные конденсационные котлы
мощностью от 12 до 150 кВт

 Газовые напольные атмосферные котлы мощностью от
15 до 116 кВт

 Алюминиевые секционные радиаторы
 Газовые настенные обогреватели
 Водонагреватели (электрические и газовые)
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• ISO 9001 с 1993 (в наст.время VISION 2000)

• Сертифицированная IMQ испытательная
лаборатория (ISO EN 45001)

• Сертификаты соответствия на всю
продукцию

• ISO 14001

Система качества Baxi S.p.A.

• OHSAS 18001
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• Основано 20.02.2002
• Некоммерческая организация – представительство иностранной
компании (холдинг BAXI Group – Англия);
• Сегодня представительство – это:
22 человека в московском офисе и 12 региональных менеджеров:

-Нижний
Новгород (2 чел.), 
-Екатеринбург
(2 чел.), 
-Ростов-на-Дону
(2 чел.), 
- Новосибирск, 
- Санкт-Петербург
- Воронеж
- Казань
- Уфа
- Краснодар
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Основные функции:
• продвижение продукции
BAXI в России;
• техническая поддержка и
рекламно-маркетинговая
поддержка;
• вывод на рынок новых
видов продукции;
• развитие сети сервисных
центров;
• сертификация новых групп
товаров;
• контроль за соблюдением
цен;
• контроль за работой
дилеров
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Региональные
склады дилеров
BAXI:
Москва,  
С-Петербург, 
Новосибирск, 
Новороссийск,
Екатеринбург, 
Ростов-на-Дону, 
Калининград,  
Краснодар, 
Волгоград, 
Казань,
Липецк,
Н Новгород, 
Омск,
Пермь,
Смоленск, 
Самара, 
Сочи, 
Ставрополь,
Тюмень, 
Уфа,
Челябинск, 
Воронеж, 
Тольятти
Алматы

Дилеры BAXI в России - это крупнейшие российские
компании, работающие в области отопления.
Дилеры BAXI в России - это крупнейшие российские
компании, работающие в области отопления.

BAXI в России - это некоммерческая организация. Все
продажи осуществляются через официальных дилеров
(импортеров):
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Продажи настенных газовых котлов BAXI в России /шт./
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Продажи напольных газовых котлов BAXI в России /шт./
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Рынок настенных котлов в России за 2009 г. /шт./

BAXI 66000
KD NAVIEN 35000
VAILLANT 27000
FERROLI 17000
PROTHERM 16000
ARISTON 15500
BERETTA 15500
FONDITAL 14000
DAEWOO 11000
JUNKERS 10100
GAZLUX 9000
NEVA LUX 8500
THERMONA 7220
IMMERGAS 7200
VIESSMANN 6830
BOSCH (BUDERUS)           5750
BIASI 5650
DEMRAD 3100
RINNAI 3000
BOSCH 2000
ELECTROLUX 2000
ROSTOVGAZAPPARAT     2000
HERMANN                          1900
MORA 1300
Прочие 17450
Итого 310000

BAXI – лидер рынка – около 20% рынка
(по данным компании Consult GB) 0 10000 20000 30000 40000 50000 60000 70000
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• Крупнейший европейский холдинг - 1,3 млн. котлов в год (№3 в
Европе)

• BAXI – марка № 1 в России по настенным котлам

• Высокое качество продукции (100% европейское пр-во)

•Широкий ассортимент (котлы от 14 кВт до 3500 кВт)

• Высокая прибыль при продажах

• Надежные партнеры (дилеры BAXI – крупнейшие российские
поставщики отопительного оборудования)

• Мощная техническая и рекламная поддержка со стороны
российского представительства

• Гибкая сервисная политика
• Большое количество запчастей в России (на сумму более 500.000 
Евро)

• Четкая торговая и ценовая политика

Преимущества при работе с BAXI
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«BAXI-Клуб» - это бонусная программа для монтажников, 
занимающихся установкой и обслуживанием отопительного и
водонагревательного Оборудования BAXI.
Программа «BAXI-Клуб» дает возможность Участникам
получать и накапливать Баллы за Установленное
оборудование BAXI и выигрывать призы.
ГЛАВНЫЙ ПРИЗ – поездка в Италию на завод BAXI S.p.A.

Призы по итогам года:
- первые 20 человек, набравшие наибольшее количество
Баллов, получают ГЛАВНЫЙ ПРИЗ – поездку в Италию на завод
BAXI S.p.A.;
- следующие 30 человек, набравшие наибольшее количество
Баллов, получают ценные призы – наборы инструментов
(чемоданчик монтажника BAXI);
- последующие 50 человек получают комплект фирменной
униформы монтажника BAXI.

Поощрительные призы по итогам года в следующих номинациях:
- лучший монтажник по общему количеству Установленного Оборудования BAXI;
- лучший монтажник по конденсационным котлам;
- лучший монтажник по напольным котлам;
- лучший монтажник в регионе (ЦФО, ЮФО, ПФО, СЗФО, УРФО, СФО, ДФО).
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Стать Участником Программы
очень просто!

Для этого необходимо:

1. Получить пластиковую Карту
Участника с уникальным
идентификационным номером;

2. Зарегистрироваться на нашем сайте
разделе «BAXI-Клуб»;

3. Регулярно регистрировать на сайте в
своем ! личном кабинете все
Установленное Вами Оборудование
BAXI и получать Баллы;

4. Накапливать Баллы и выигрывать
призы!

Получить пластиковую Карту Участника можно:
- на обучающих семинарах, выставках, конференциях
и других мероприятиях, проводимых компанией BAXI; 

- заказать по почте через сайт, заполнив
соответствующую форму.
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Система начисления баллов
Зачисление Баллов на Счет Участника происходит за каждую Установленную единицу
Оборудования BAXI (котел, водонагреватель, бойлер, конвектор), в зависимости от серии
или модели (см. таблицу) по факту её регистрации на сайте www.baxi.ru в личном кабинете
Участника.

Участник может получать дополнительные Баллы, участвуя в специальных акциях и
мероприятиях (семинары, выставки), проводимых компанией BAXI.

ОБОРУДОВАНИЕ БАЛЛЫ
MAIN, MAIN Digit, MAIN Four 1

ECO-3, ECO-3 Compact, ECO Four, LUNA-3 3

LUNA-3 Comfort, LUNA-3 Comfort COMBI, LUNA-3 Silver Space 5

NUVOLA-3 Comfort, NUVOLA-3 B40 5

LUNA-3 Comfort HT, LUNA HT Residential, NUVOLA-3 Comfort HT, Power HT, Prime HT 10

SLIM, SLIM HP, GALAXY 5

UB, UB SC, SLIM UB, SLIM UB Inox, LUNA UB Inox, PREMIER Plus 5

SAG, SAGN, SAG 2

BRAZILIA 5

AMPTEC 5 


